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Ronda de Negocios

19 de octubre de 2010 - Sede de CAS y FASA
Vismonte 342 Pisos 2 y 3 - Ciudad Auténom de Buencs Aires

ORGANIZAN CON EL SOPORTE DE

FASA

EEDERACION ARGENTINA
sy
P AUTOSERVICIOS






INSTRUCTIVO
Cronograma de actividades: martes 19 de octubre de 2010
	HORARIO
	DESCRIPCION
	LUGAR

	09:00 Horas
	Acreditación y entrega de agendas
	2º PISO

	10:00 Horas
	Acto de Apertura
	2º PISO

	10:30 Horas 
	Ronda de Negocios
	2º Y 3º PISO

	13:00 Horas
	Lunch de trabajo
	2º PISO

	14:00 Horas
	Ronda de negocios
	2º Y 3º PISO

	18:00 Horas
	Cierre de la 1º jornada
	2º PISO


Costo de participación: 
· Participación de la Ronda de Negocios Martes 19 de Octubre.

· Agenda de entrevistas preestablecidas con autoservicios y supermercados.

· Agenda de entrevistas preestablecidas con empresas nacionales.

· Material de trabajo para el evento

· Coffee permanente

· Lunch de trabajo.

PROVEEDORES SOCIOS: $ 150
PROVEEDORES NO SOCIOS: $ 200
SUPERMERCADOS SOCIOS: $ 150
SUPERMERCADOS NO SOCIOS: $ 200

Participación de acompañante de la misma empresa en la Ronda de Negocios: $ 75
El costo es por persona, NO por empresa.
Cierre de inscripción: viernes 8 de octubre de 2010

Documentación necesaria:

1) Ficha de inscripción:
Complete la ficha de inscripción y envíela por mail, fax o correo, describiendo lo más detalladamente posible los datos de la empresa, especialmente su oferta o demanda; será imprescindible para encontrar la mayor cantidad de contrapartes para su empresa.
2) Forma de pago: 
Efectúe el pago correspondiente a la inscripción, antes de la fecha de cierre, en forma personal o solicite los datos para realizar un depósito interbancario.
3) Solicitud de entrevistas:
Con una antelación no menor a los 10 días de la fecha de la Ronda de Negocios, Ud. recibirá el listado final de inscriptos y el formulario de solicitud de entrevistas.
Complete el formulario de solicitud de entrevistas con las empresas y/o instituciones (en el orden de prioridad que desea entrevistar), y envíelo a CAME, antes de la fecha de cierre de solicitud de entrevistas.
IMPORTANTE: es imprescindible completar ficha de inscripción correspondiente a la categoría de su empresa (Supermercado o Proveedor) para la confección de su agenda. 
Cierre de solicitud de entrevistas: viernes 15 de octubre de 2010
4) Al ingresar a la Ronda de negocios: le será entregado el Catálogo de participantes y la agenda de entrevistas, con horarios y números de mesas correspondientes.
5) Trate de respetar los horarios y las entrevistas. Considere que hay otro empresario esperándolo, para comprar sus productos u ofrecerle sus materias primas y servicios que mejoren su competitividad.

6) Aproveche los momentos libres, incluso los almuerzos para relacionarse con otros empresarios, esto aumentará sus posibilidades de generar mayor cantidad de contactos, lo cual puede con posterioridad transformarse en MUY BUENOS NEGOCIOS.
Tenga en cuenta que solo entre el 20% y el 30% de los negocios se cierran durante la ronda; el resto, en los 3 ó 4 meses posteriores. 
NO OLVIDE: llevar tarjetas, folletería y muestras de sus productos, siempre que la dimensión de los mismos se lo permita.

Para mayor información:

CAME
Florida 15, piso 3º, Ciudad Autónoma de Bs.As.
Tel.: 5556-5556  Fax:5556-5502 

E-mail: rondadenegocios@came.org.ar
CAS  y FASA

Viamonte 342 – pisos 2º y 3º - CABA 

Tel.: 4510 1799  Fax: 4510 1780 

E-mail: socios@fasa.com.ar    socios@cas.com.ar 
           






inscripcion30jornadas@hotmail.com
























